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Construyendo
un sueno de

infancia

PERSONAJL

Gonzalo Herrera

El trabajo de su padre lo motivd a estudiar y
desarrollar una empresa que propone utilizar
los container como material de construccion.

Carolina Leon

;Sabia usted que los containers
usados en ¢l transporte maritimo
de cargase pueden utilizar ademais
en la construccion de casas y pis-
cinas? A eso se dedica Homebox,
empresa creada por Gonzalo He-
rrera junto a su padre del mismo
nombre, y que busca dar un valor
agregado a los containers, utilizin-
dolos como pieza clave en la cons-
truccion,
“Chile es un puerto terminal. Por
ende, la cantidad de containers
que entran son muchos mds de
los que salen del pais. Si o s habia
que desarrollar algo para aprove-
charlos”, cuenta Gonzalo hijo.
Los containers v el puerto fue el
ambiente en el que se crid. *Mi
papd trabajaba en el puerto, se de-
dicaba al tema de embarcar y de-
sembarcar containers, recuerdo
que me entretenia que me llevara”,
relata el joven emprendedor. Su
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PREGUNTAS CLAVE

= ¢Fue complejo
entrar al mercado
inmobiliario?

Cuando ya estdbamos tra-
bajando nos dimos cuenta
que el mercado inmobilia-
rio era muy duro. La pri-
mera dificultad era nuestra
propuesta en si mismay
luego estaba la competiti-
vidad del rubro. Es dificil,
acd en Chile la construc-
cidn es muy tradicional y
darse a conocer cuesta, es-
pecialmente cuando se
estd comenzando un nego-
cio. Hay que ser perseve-
rantes para crecer”.

»» Gonzalo Herrera, padre e hijo, junto al director regional de Sercotec. roro: sercoric

padre agrega que era todo un pa-
norama. “En las vacaciones podia
pasar dias alld, le gustaba mucho
ver como funcionaba todo™.

Ese ambiente de estructuras en
permanente movimiento motivé
a Gonzalo a estudiar arquitectura,
carreraen laque no desaprovechd
oportunidad para hablar con pro-
fesores acerca de la idea de usar los
containers como material de cons-
truecion. “Fue dificil pero no me
cansé de hacerlo. Los profesores
muchas veces me dijeron que mi
idea era ridicula. Me decian que
cOmose meocurria usar esas latas
como material de construccion,
pero nome importaba”, recaerda.

Para potenciar su idea, Gonzalo
realizd un magister en sustentabi-
lidad. “Ahi aprendi a repensar el
producto. Cuando aplicas las ca-
racteristicas intrinsecas del contai-
ner a la edificacion, te das cuenta
de que tiene una gran resistencia,
porque esta hecho para soportar

condiciones climadticas adversas,
Es algo que se puede aprovechar
mucho en la arquitectura”, ex-
plica.

Gonzalo cuando finalizo sus es-
tudios decidio llevar a la practica
todos los afios de estudioy conta-
2it a su padre con su idea, su-
mindolo como socio al provecto.

“Mi papd tiene un rol muy im-
portante en todo esto, porque gra-
cias a €l pude aplicar lo que estu-
diaba en la universidad. Mi papa
ademds logrd algo muy impor-
tante, gracias a ¢l la naviera en la
que trabajaba nos ayudo en los
inicios de nuestro proyecto”,
cuenta el joven emprendedor.

El 2010 nace formalmente Ho-
mebox, pero por diversos motivos,
dos afos mds tarde esta pareja de
emprendedores decidio indepen-
dizarse. “En un momento nos di-
mos cuenta que era mejor conti-
nuar solos, as{ que nos lanzamos
con nuestros ahorros. Sélo tenia-

mos $ 3 millones y nada mds”,
cuenta el menor de los Herrera.

Tocando puertas y pidiéndole
plata a quién se les cruzara, rela-
tan, lograron construir su propia
maestranza.

“Sercotec nos apoya con el gal-
pan y todo el resto lo logramos
con trabajo y pidiéndole plata al
amigo del amigo del amigo”, rela-
ta entre risas Gonzalo padre.

A la fecha la firma funciona de
manera independiente y se dedi-
can a la construccidn de casas,
piscinas y espacios comerciales
temporales (pop-up), utilizando
como principal material contai-
ners en desuso. “Queremos que
la gente vea que agui hay un ma-
terial muy util, que no sirve uni-
camente como una solucidn par-
che en las fagnas. Puede ser una
casa bonita y muy segura, que res-
cata un material muy comun en
nuestro pais”, sostiene Gonzalo
hijo.@

UDD Venture abre nuevo concurso
para financiar startups de salud

C. Ledon

Hasta el 11 de agosto esta-
ran abiertas las postulacio-
nes para ser parte de la
quinta generacion de Star-
tup Salud de UDD Ventu-
res, que a través de Corfo
asignard hasta $ 60 millo-
nes a proyectos de empren-
dimiento en etapas tem-
pranas que resuelvan pro-
blemas en el sector de la

salud.

“La salud es un drea en el
que se innova poco y don-
de como pafs tenemaos una
importante deuda pendien-
te, por lo gque para noso-
tros como aceleradora es
una prioridad, algoque nos
diferencia de las demds
aceleradoras e incubado-
ras”, asegura Julio Correa,
director ejecutivo interino

de UDD Ventures.

Las iniciativas que postu-
len deben contar con al me-
nos un prototipo validado y
ser capaces de demostrar
sunegocio comercialmen-
te en un plazo de entre seis
a 12 meses. Cumplido este
requisito, los proyectos ga-
nadores, hasta cinco, po-
drin financiar actividades
dedesarrollo y comerciali-

zacion v un programa de
aceleracion que considera
distintas herramientas de
impulso, asesoria, mento-
ria, redes y un acompana-
miento constante para los
emprendedores.,

UDD Ventures lleva cua-
tro afios acelerando pro-
yectos de alto impactoenel
drea delasalud, a través de
financiamiento Corfo.®

»» Ganadores de la segunda version de Startup Salud.




