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Las 10 características del emprendedor en la Región de Valparaíso
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Fuente: GEM Global Report, 2017-2018.
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3.5 POLÍTICAS DE GOBIERNO
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Figura 38: Evaluación de la infraestructura comercial y profesional.

Existen suficientes proveedores, consultores y subcontratistas 
para dar soporte a las empresas nuevas y en crecimiento.

Las empresas nuevas y en crecimiento pueden asumir el costo de 
utilizar subcontratistas, proveedores y consultores. 

Las empresas nuevas y en crecimiento tienen fácil acceso a buenos 
proveedores, consultores y subcontratistas.

Las empresas nuevas y en crecimiento tienen fácil acceso a un 
buen asesoramiento legal, laboral, contable y fiscal.

Las empresas nuevas y en crecimiento tienen fácil acceso a buenos 
servicios bancarios (apertura de cuentas corrientes, transacciones 
comerciales con el extranjero y similares)
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Fuente: GEM. Encuesta a Expertos (NES), Región de Valparaíso, 2017
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3.11 ACCESO A LA INFRAESTRUCTURA FÍSICA

Tanto a nivel nacional como a nivel regional 
el acceso a infraestructura física sigue siendo 
bien evaluado por la mayoría de los expertos en 
todos sus aspectos. En efecto, para la Región 
de Valparaíso es el factor mejor evaluado por los 

expertos consultados, demostrando que el acceso 
a carreteras y telecomunicaciones de calidad no 
resulta costoso, mientras que el acceso a servicios 
básicos es rápido y tampoco resulta costoso para 
empresas nuevas o en crecimiento. 

Figura 39: Evaluación del acceso a infraestructura física para los negocios.

Las infraestructuras físicas (carreteras, telecomunicaciones, 
etc.) proporcionan un buen apoyo para las empresas nuevas y en 
crecimiento.

No es excesivamente caro para una empresa nueva o en crecimiento 
acceder a sistemas de comunicación (teléfono, Internet, etc.)

Una empresa nueva o en crecimiento puede lograr un buen acceso 
a servicios de telecomunicaciones en aproximadamente una 
semana (teléfono, Internet, etc.). 

Las empresas de nueva creación y en crecimiento pueden afrontar 
los costos de los servicios básicos (gas, agua, electricidad, etc.).

Una nueva empresa o en crecimiento puede tener acceso a los 
servicios básicos (gas, agua, electricidad, alcantarillado, etc.) en 
aproximadamente un mes. 
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Fuente: GEM. Encuesta a Expertos (NES), Región de Valparaíso, 2017
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